ELL Wi

e (L

ED

LI UNTVERSITARIA
ISEAS

E TUS SUENOS




BIENVENIDOS A LA

LIGA UNIVERSITARIA DE CAMISETAS

Organizar el viaje final de carrera puede ser todo un reto. Por eso, en What The Facktory os lo
ponemos facil con un sistema que simplifica la venta de merchandising y maximiza los fondos
recaudados: camisetas, sudaderas, totebags y muchos otros productos personalizados para vender
entre compafieros, familiares y amigos... jde forma facil, divertida y sin riesgos!

Con mads de 15 afios de experiencia trabajando con universidades como la Universitat de Barcelona, la
Universidad Central de Catalunya, la Auténoma o la Rovira i Virgili, os ofrecemos una amplia gama de

servicios sin coste adicional para acompafiaros en todo el proceso:

« Asistencia en el disefio.

« Catalogo personalizado.

» Muestras fisicas.

« Formularios automatizados para los pedidos.

» Gestion de incidencias.

- Entrega personalizada clasificada por tallas, colores y disefio.

VENTAJAS:

 Productos de alta calidad, con impresién o bordado profesional, y un gran margen de beneficio.
» No tenéis que adelantar ni un euro. Primero vendéis, luego producimos.

« Solo por participar os regalamos 100 totebags con vuestro disefio para que poddis recaudar aun
mads fondos.

» Estamos disponibles en todo momento para ayudaros a organizarlo y daros ideas para alcanzar el
maximo beneficio.



MO FUNCIoNA"?

1. PREPARACION

Definis cuantos alumnos van a participar y cémo queréis enfocar la venta. Podéis marcar un objetivo
comun o dejarlo abierto. Algunas universidades establecen un cupo de venta por alumno. Otras,
organizan eventos presenciales, o se apoyan en redes sociales. iTodo vale!

2. SELECCION DE PRODUCTOS

Elegis qué productos queréis vender desde nuestro catdlogo web: camisetas, sudaderas, polares,
vasos, tazas, ...y muchos mas. Os enviamos muestras fisicas sin compromiso para que podais very
tocar la calidad, comparar colores y tallas, y elegir con confianza qué ofrecer.
https://wtfack.com/productos/ligauniversitaria

3. VOTACION DE DISENOS

Durante un plazo establecido, los participantes
pueden presentar ideas: imagenes, dibujos,
textos o lo que quieran. También podemos crear
propuestas a partir de vuestras explicaciones.
Luego llega el momento de votar: os damos una
herramienta online sencilla para que entre todos
elijais los disefios ganadores.

4.CATALOGO Y MUESTRAS

Creamos un catdlogo PDF con todos los productos, colores, tallas y precios de venta. Este catdlogo
serd clave para moverlo en redes sociales, WhatsApp o en la facultad. Las muestras fisicas servirdn
para ensefiar el producto real, generar confianza y asegurar que todo estd OK antes de producir.

0. COMIENZA LA VENTA

Con el catalogo y las muestras, empieza la fase de preventa. Recomendamos un periodo de 3-4

semanas. Asi producimos exactamente lo que se ha vendido, sin riesgo. También podéis pedir un
pequefio stock adicional para eventos. Os facilitamos un formulario automatizado que genera el
Excel con el resumen del pedido, costes y beneficios.



6. ENTREGA DEL PEDIDO

Una vez cerrada la venta, producimos vuestro pedido

en 2-3 semanas. Os lo entregamos directamente donde
nos indiquéis, todo clasificado en cajas por tallas,

colores y disefio. Incluimos un listado detallado para
comprobarlo todo facilmente. Si hay cualquier incidencia,
la resolvemos sin coste adicional.

7. REPETICIONES

¢Ha funcionado tan bien que queréis mas? Podéis
repetir pedido. Si pedis al menos la mitad del
pedido original, mantenemos el mismo precio.
Para cantidades menores, aplicamos un pequefio
suplemento.

(puede adaptarse segun necesidades)

m 2 semanas
m 2 semanas
m 2 semanas

m 3-4 semanas
2-3 semanas

Total estimado: 10-12 semanas

Participar no cuesta nada Os regalamos 100 totebags Os ayudamos en todo

jaime@wtfack.com WhatsApp: 669 065 750 www.wtfack.com
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